
Im aktuellen Zeitalter verändert sich die Art der Kommunikation. 
Vertriebsreisen und Kontakte werden reduziert, der Endkunde 
benötigt dadurch noch zielgerichtetere Informationen als zuvor.  
Informationen müssen unabhängig von Zeit und Ort bezogen 
werden können. Bestehendes wird zunehmend in Frage gestellt. 
Kunden wünschen sich individuell zugeschnittene Lösungen.

Doch wie kann die Vielzahl der individuellen Möglichkeiten dem 
Endkunden zugänglich gemacht werden ohne ihn zu überfordern? 

Automatic Design bietet mit dem Produktkonfigurator matiCon® 
ein Tool an, um die Vielzahl von möglichen Produktkombinatio-
nen online zugänglich zu machen. Die Produkte werden in jedem 
Konfigurationsschritt visuell dargestellt, können ausgewählt und 
verglichen und schlussendlich angefragt werden. matiCon® ist 
trotz der dahinter stehenden Komplexität der Produkte einfach zu 
pflegen.

Die Zukunft zum Anfassen.

Automatic Design ist ein engagierter Partner seiner Kunden. Pro-
bleme und Herausforderungen werden durch den engen Dialog 
frühzeitig erkannt und marktgerechte Lösungen entwickelt.

 arrow-right   Kundenorientiert: Der Anwender erhält eine schnelle 
Übersicht und findet zielorientiert das optimale Produkt mit 
allen relevanten Informationen.

 arrow-right   Visualisierung: Unter Zuhilfenahme von Automatisierung 
werden tausende von Renderkombinationen im Vorwege 
erstellt.

 arrow-right   Content Management: Die Pflege des Online Konfigurators 
ist so gestaltet, dass komplexe Beziehungen leicht und ver-
ständlich pflegbar sind.

Kontinuierliche Updates, immer realistischere Bilddarstellungen, 
optimierte Textfelder, mehr Auswahl und Flexibilität – diese An-
sprüche setzt sich Automatic Design seit 2012 und auch in Zukunft 
als Ziel.

matiCon® – Das optimale Vertriebstool

Der universelle Onlinekonfigurator 
zur visuellen Darstellung der 
Produktvielfalt.

Fotorealistische Darstellung 

Eine Besonderheit des matiCon® Konfigurators ist 
seine fotorealistische Produktdarstellung. Jede 
Konfigurationsmöglichkeit kann auf Grundlage der im 
Vorwege erstellten CAD-Renderings in Echtzeit angezeigt 
werden – so setzt sich das Produkt vor den Augen des 
Kunden Stück für Stück zusammen.

Ein Produkt von
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Der matiCon® Produktkonfigurator funktioniert wie ein Trichter: 
Schritt für Schritt wird der Anwender durch die Konfiguration 
geführt und bekommt ausschließlich Auswahlmöglichkeiten 
angeboten, die im Prozess möglich sind. Dadurch sind fehlerfreie 
und passgenaue Angebote garantiert, Absprungraten werden 
deutlich reduziert.

Neben der steigenden Kundenzufriedenheit wird auch der Vertrieb 
nachweislich entlastet, denn mögliche Nachfragen zum Produkt 
geschehen in der Regel zum bereits konfigurierten Stand und sind  
dementsprechend spezifischer und weniger beratungsintensiv.

arrow-right   Der Konfigurator fördert das Produktverständis durch die 
unmittelbare Visualisierung und intuitive Bedienung.

arrow-right   Er verbindet als moderne Schnittstelle Kunde, Vertrieb 
und Produktion.

arrow-right   Der matiCon® Produktkonfigurator funktioniert 
plattformunabhängig im Webbrowser und passt sich im 
Layout den genutzten Endgeräten an (responsiveness).

matiCon®

Der Produktkonfigurator als 
Verkaufsförderungstool.

Business Central

Komplexitätsreduzierung bei gleichbleibender Informationsvielfalt

Geführte Konfiguration 
„step-by-step“

Dynamischer Aufbau 
der BestellnummerProduktfilter mit sofortiger 

Anzeige der verfügbaren 
Ergebnisse

Layer basierter 
Produktaufbau mit Detail- und 

Vergrößerungsoption

Individuelles Farbdesign und 
Firmenbranding

Zusammenfassung mit 
detailierten Zusatzinformationen  

zu jedem Bestellschritt

highlighter
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Neben dem Produktkatalog nutzt der Kunde den Online-
Konfigurator als Tool, um sich zu informieren        und das 
Produkt exakt nach seinen Bedürfnissen zu konfigurieren. Aus 
unzähligen Produktvarianten kann er sich sein optimales Produkt 
zusammenstellen. Der Vertrieb erhält so eine (vor-) qualifizierte 
Anfrage       . Hierdurch wird der Aufwand im Angebotsprozess 
maßgeblich reduziert. Auf Basis dieser Anfrage sendet der 
Vertrieb das passende Angebot       .

Da matiCon® die Reaktionszeit der Verkaufsabteilung drastisch 
verkürzt und somit eine bedürfnisorientierte Beratung und 
damit höhere Kundenzufriedenheit einhergeht, wird eine höhere 
Auftragserteilungsquote erreicht       . Im optimalen Fall wird der 
Konfigurator so in das Warenwirtschaftssystem eingebunden, 
dass dieser gleich einen geeigneten Produktionsauftrag anlegt 
und die Produktion geplant werden kann       .

matiCon® – Der Einsatz des Konfigurators im Überblick

Die Schnittstelle zwischen Kunde, Vertrieb und Produktion

Cloud 
oder 

ERP Integration
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Prüfen · AnbietenKunde

Vertrieb Marketing

Produktion

Unternehmen

Pflege

Auftrag

Produktdaten   Struktur     
Textbausteine   PDFs          

Mehrsprachigkeit   3D-Renderings

Features

check-circle   Individuelle und flexible Designs.

check-circle   Separates Infofenster mit technisch relevanten Zusatzinformationen.

check-circle   Mehrfachauswahl und übersichtlicher Produktvergleich.

check-circle   Detailliertes Produktbild durch Lupen- und Lightboxfunktion.

check-circle   Auswahlhilfe zur schnelleren Produktfindung.

check-circle   Suchmaschinenoptimiert.

check-circle   Dynamische PDF Infoblätter mit allen ausgewählten Bestelldetails.

check-circle   Direkte Produktanfrage per Online Formular.

Vorteile auf einen Blick

Kundenvorteile

check  Steigerung der Kundenzufriedenheit.

check  Verringerung der Hürde des Erstkontaktes mit den Produkten.

check  Einfache und detaillierte Übersicht des Produktportfolios.

check   Individuelle und maßgeschneiderte Produktauswahl. 

Unternehmensvorteile

check  Steigerung der Anfrage- und damit Auftragsquote.

check  Erhöhung des internen und externen Produktverständnisses.

check   Vermeidung von Fehlkonfigurationen und damit Reklamationen. 

check   Schnelle Entscheidungswege im Verkaufsprozess  
(geführter Verkauf).

Technik

check  Komplexe Technik mit einfacher Bedienbarkeit.

check  Plattformunabhängige und moderne Java-Entwicklung.

check   Pflege durch modernes Content Management System auf 
Basis Microsoft Business Central (per Cloud oder ERP 
Integration).



Produkte und Dienstleistungen
matiCon® Produktkonfigurator 
Macht den Vertrieb flexibel und unkompliziert.

CAD Renderings und Designautomatisierung 
Fotorealistische Renderings mit millionenfachen Varianten.

Katalogautomatisierung und -erstellung 
Über Adobe InDesign.

Workflow-Unterstützung 
Optimierung der Arbeitsabläufe und Entwicklung 
intelligenter Verbindungen zwischen Daten und Design.

ERP Integration 
Microsoft Dynamics NAV / Business Central.

www.automatic-design.de

ADM Automatic Design Software GmbH
Bäckerstraße 6
21244 Buchholz in der Nordheide
F +49 40 228 588 64 0
info@automatic-design.de
www.automatic-design.de

Kontakt – Sprechen Sie uns an:

Ihr Ansprechpartner

Philipp Meyer
Telefon: +49 40 228 588 64 0
E-Mail: meyer@automatic-design.de

Über Automatic Design

Das 2012 von Philipp Meyer gegründete, inhabergeführte 
Unternehmen Automatic Design hat sich im Laufe der 
Jahre zu einem Team von Spezialisten aus den ver-
schiedensten Bereichen entwickelt. Dieses setzt sich aus 
Softwareentwicklern, Web-Designern, 3D Artists, Motion 
Designern und (Marketing-) Strategen zusammen.

Philipp Meyer selbst ist seit 2003 im ERP Bereich – vor 
allem Microsoft Dynamics NAV / Business Central – 
tätig. Bei Gründung hat sich Automatic Design zum Ziel 
gesetzt, diese Welt der Business Logik mit der Design-
welt zu verbinden, um damit ein breites Spektrum an 
Dienstleistungen und Produkten abzudecken und echte 
Innovation zu schaffen.

Seit 2012 entwickelt Automatic Design den universellen 
Industriekonfigurator matiCon®, der mittlerweile welt-
weit zum Einsatz kommt und viele Unternehmen und 
Kunden im Vertriebsprozess unterstützt. Besonderen 
Wert wird dabei auf starke Kundenorientierung und eine 
fotorealistische Produktdarstellung gelegt.

Das Kundenportpolio von Automatic Design setzt sich 
aus international agierenden Unternehmen aus den ver-
schiedensten Branchen zusammen.


